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Mund-zu-Mund-Propaganda ist 

für viele Schreiner und Tischler 

immer noch die wichtigste 

 Werbestrategie. Doch die Zeiten, 

in denen sich ein Unternehmer 

nur auf Kundenempfehlungen 

verlassen konnte, sind längst 

vorbei. Daher hat die TopaTeam 

GmbH drei Partner bei der Neu-

ausrichtung ihres Marketings 

begleitet, um ihre Kreativleis-

tungen zu zeigen. Die Ergebnisse 

wurden im Mai beim DER KREIS 

Kongress in Stuttgart vorgestellt.

D
er Arbeitstitel Leuchttürme ent-

stand aus der Idee heraus, unser 

Marketingpotenzial und unsere 

Leistungen für alle Partner besser sichtbar 

zu machen“, erklärt Walter Greil, 

 Geschäftsführer der TopaTeam GmbH. 

„Anhand von drei Musterbetrieben – also 

drei Leuchttürmen – wollen wir unser 

schreinerspezifisches Know-how zeigen.“ 

Drei TopaTeam-Partner hatten im ver-

gangenen Jahr das Glück, als Leuchtturm 

ausgewählt zu werden: Die Schreinerei 

Galm aus Fahrenbach-Robern in Baden-

Württemberg, die Tischlerei Schultz aus 

Kaarßen in Niedersachen sowie die Tisch-

lerei Humpert aus Sundern im Sauerland. 

Drei Partner, die sich in Angebot, Kunden-

stamm und Ausrichtung stark unterschei-

den, und dennoch vieles gemeinsam 

haben: Die Liebe zum Holzhandwerk, das 

Vertrauen zu TopaTeam und den Wunsch, 

sich im Marketing neu zu positionieren 

und Kunden zu gewinnen. 

Bestens aufgestellt dank eigener Agentur

Dass die Partner im Marketing gut auf-

gestellt sind, ist für TopaTeam wichtig. 

Seit einigen Jahren gibt es daher bei dem 

deutschlandweiten Schreiner- und Tisch-

lernetzwerk eine hauseigene Marketing-

agentur, die ganz auf die Anforderungen 

der Schreiner- und Tischlerbranche spezia-

lisiert ist. „Wir wollen unseren Partnern 

dabei helfen, neue Kunden zu gewinnen, 

sich gut zu präsentieren und damit noch 

erfolgreicher zu sein – dann sind auch wir 

Auf den Punkt gebracht

„Eine gute Homepage ist für uns das Schaufenster nach außen!“ 

Für die Tischlerei Schultz ist der neue Internetauftritt wegen des 

strukturschwachen Standorts von enormer Bedeutung
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Marketing  [ Beratung ]
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[Partner aus 
der Branche]
 • Handelspartner
 • Zulieferer
 •  erscheinen im Print, 

auf der Homepage 
sowie im Newsletter

[Markt]

 •  Nachrichten aus 
der Branche

 • Studien
 •  Vorstellung eines 

Kooperations-
partners

[Beratung]

 •  schreinerspezifische 
Marketingthemen

 •  Hintergrundinforma-
tionen aus der Praxis

 •  Verkaufsmethoden 
für den Handel

[Trends]

 •  Produkt-
informationen 

 • Messehighlights
 •  Neuerscheinungen

und Klassiker
 •  Zukunfts-

perspektiven
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Die integrierte Darstellungsart „High End Fotorealistik“ wandelt Ideen auf Knopfdruck in lebendige Räume 

um – ohne zeitaufwendiges Rendern
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Digital unterstützte Arbeitsabläufe sind im Handwerk heute Alltag. Planungssoftware hat die klassische 

Handskizze fast abgelöst und in der Produktion setzen immer mehr Betriebe auf CNC-gesteuerte Maschinen. 

Aber wie kommen die Daten aus der Planung an die Maschine, ohne sie dort nochmals einpflegen zu 

 müssen? Wie gelingt ein durchgängig digitaler Workflow, ohne eigene IT-Kompetenz aufzubauen? Antwort 

auf diese und ähnliche Fragen gibt Palette CAD, Marktführer für die Planung und Visualisierung in 3D. 

D
er Stuttgart Softwarespezialist 

Palette CAD steht für die digitale 

Planung und Gestaltung im In-

nenausbau. Herzstück des Sortiments ist 

das gleichnamige, branchenübergreifend 

nutzbare 3D-Planungsprogramm, das um 

Apps und Zusatzprogramme ergänzt 

 werden kann. Business Development 

 Manager Dirk Böckstiegel: „Palette CAD 

ist als Plattform zum prozessoptimierten 

Arbeiten konzipiert – mit allem, was man 

dazu braucht. Schreiner und Tischler – 

können vom Aufmaß bis zur Produktion 

durchgängig digital arbeiten. Das spart 

Zeit und Geld, sorgt für eine gleich-

bleibende Qualität und trägt nicht zuletzt 

zu einem professionellen, zeitgemäßen 

Image bei.“ 

Der Einstieg in den digitalen Planungs- 

und Produktionsablauf ist eine eigene 

App zum schnellen und fehlerfreien Auf-

maß beim Kunden. Gemessen wird mit ei-

nem Lasergerät, das die ermittelten Maße 

über Bluetooth sofort an die App über-

trägt. Die erstellt daraus automatisch 

 einen  virtuellen Raum, der als Basis für 

die  weitere Planung in Palette CAD dient. 

 Aufwendige Handskizzen sind ebenso 

überflüssig wie das händische Eingeben 

der Maße in die CAD-Planung.

Prozesse optimieren mit 
Palette CAD

von Birgit Werthebach

Ist der Raum importiert, kann der Planer 

entweder klassisch linienbasiert in 2D 

konstruieren, mit 3D-Objekten arbeiten 

oder beides kombinieren. Exaktes Planen 

in Grundriss, Wandabwicklung und 3D-

 Ansicht ist gleichzeitig möglich. Objekte 

und Materialien werden per Drag-and-

Drop einfach in die Planung gezogen und 

sind ebenso leicht austauschbar. Möbel 

plant der Schreiner per Konfigurator aus 

Standardelementen oder setzt sie wie in 

der Werkstatt aus Platten zusammen. 

Umfangreiche Bibliotheken führender 

Hersteller machen es leicht, bestimmte 

Beschläge, Verbinder, Griffe und andere 

[ Markt  ] Im Porträt
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Termin- und Themenplan 2020 www.architektur.konradin.de/kalender

Ausgabe Titelthema Weitere Themen In jeder 
Ausgabe

1/2020
Erscheinungstermin: 
06.03.2020

Anzeigenschluss: 
11.02.2020

Neues aus Köln
Trends von der IMM

Schlafen
Eine Auswahl an wertvollen Produkten 
und Materialien rund um die 
erholsamsten Stunden des Tages

Boden & Wand
Material
Stoff e & Farben
Design
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2/2020
Erscheinungstermin: 
05.06.2020
Anzeigenschluss: 
08.05.2020

Schöner Speisen
Tische und Stühle
Einrichtungsideen für 
den Essbereich

Wohnen
Rückschau Mailand
Stauraumlösungen
Polstermöbel

Outdoor
Liegen, Sonnenschutz
Küche im Freien
Outdoor-Accessoires 

Küche
Einbaugeräte
Ordnungssysteme

Messetermine
Änderungen vorbehalten

Januar
Heimtextil, Frankfurt, 07.-10.01.
Domotex, Hannover, 10.-13.01.
IMM COLOGNE, Köln, 13.-19.01.
Maison & Objet, Paris, 17.-21.01.
Südbund Wohntage, Backnang, 29.-30.01.

Februar
ZOW, Bad Salzu� en, 04.-06.02.
Stockholm Furniture Fair, Stockholm, 04.-08.02.
Ambiente, Frankfurt, 07.-11.02.

März
Intern. Handwerksmesse, München, 11.-15.03.
Münchner Stoff  Frühling, München, 12.-15.03.
Holz- Handwerk, Nürnberg, 18.-21.03

April
Salone del Mobile, Mailand, 21.-26.04.

Mai
munich interior days, München, 01.-03.05
Küchenwohntrends, München, 05.-06.05
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Termin- und Themenplan 2020 www.architektur.konradin.de/kalender

Ausgabe Titelthema Weitere Themen In jeder 
Ausgabe

3/2020
Erscheinungstermin: 
04.09.2020

Anzeigenschluss: 
11.08.2020

Küche
Spülen & Armaturen
Zubehör
Kochkultur

Licht 
Lichtlösungen und -technik
Einbauleuchten

Schlafen & Bad
Betten, Bettwaren, Stauraum
Materialen
Gesunder Schlaf

Entrée/Flurmöbel
Garderoben
Au� ewahrung
Klein- und Kastenmöbel
Accessoires
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4/2020
Erscheinungstermin: 
02.12.2020

Anzeigenschluss: 
06.11.2020

Interior-Trends 2021
Materialien, Ober� ächen, Textilien 
Farben für Möbel
Innenraumgestaltung

Küche: Review Küchenmeile 2020
Technik
Küchenstile

Büro & Home Offi  ce
Lösungen
Konzepte
Tische & Stühle
Beleuchtung

Messetermine
Änderungen vorbehalten

Juni
Tendence, Frankfurt, 04.06.-06.07.
Loft, Karlsruhe, 19.-21.06.

September
Maison & Objet, Paris
area 30, Löhne, 19.09.-24.09.
Südbund Wohntage, Backnang
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Eintrag  ONLINE

1 Jahr auf www.mv-verkaufen.de mit

Inhalte:       Firmenlogo des Anbieters
   Anschrift und Kontaktdaten
   Verlinkung auf Website
    Unternehmensvorstellung mit max. 
     1.000 Zeichen (inkl. Leerzeichen), 
     max. 3 Bilder
     Rotation der Logo-Produkt-Abbildung 

des Herstellers 
auf Startseite und Unterseiten

Branchenpartner (Preise gültig ab 01.10.2019, in €, zzgl. MwSt.)

Rubrik: Branchenpartner

 •  Die Rubrik für Handelspartner und Firmen, die  handeltreibenden Schreinern, 
Tischlern und Inneneinrichtern Unterstützung für Planung und Verkauf bieten.

 •  Eine kompakte Übersicht mit namhaften Unternehmen aus der Branche für eine 
schnelle Kontaktaufnahme. 

Crossmediale Jahrespräsenz Preis

Eintrag PRINT – 4 Ausgaben Möbel VERKAUFEN 

980,–Eintrag ONLINE – 12 Monate auf www.mv-verkaufen.de 

Eintrag  PRINT

4 Ausgaben Möbel VERKAUFEN 

Format:    92 mm x 56 mm, vierfarbig 

Inhalte:       Firmenlogo des Anbieters
   Anschrift und Kontaktdaten
   URL-Website/QR-Code 
    Bild zum Produktbereich

(hoch oder quer)

NEWSLETTER

     monatliche Rotation des Branchenpartner-
eintrags mit Logo und Verlinkung auf die 
Homepage.
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Print (Preise gültig ab 01.10.2019, in €, zzgl. MwSt.) www.architektur.konradin.de/print

Zeitschriftenformat: 210 mm breit x 297 mm hoch, DIN A4, 
unbeschnitten: 216 mm breit x 303 mm hoch

 Satzspiegel: 188 mm breit x 270 mm hoch, 
4 Spalten à 44 mm Breite

 Druck- und Bindeverfahren: Rollen-Off setdruck, 
Rückstichheftung

Datenlieferung: Nutzen Sie zur Datenübermittlung unser 
Anzeigenportal www.konradin-ad.de

Bedingungen: Vor einer digitalen Anzeigenübermittlung muss dem Verlag ein 
entsprechender Anzeigenauftrag vorliegen. Es gelten die Anzeigenschluss-Termine 
laut Termin- und Themenplan. Zur Kontrolle der übermittelten Anzeige wird ein 1:1 
Ausdruck benötigt, bei Farbanzeigen ein farbverbindliches Proof oder ein Andruck. 
Bei Anlieferung von unvollständigen oder fehlerhaften Daten übernehmen wir keine 
Haftung für das Druckergebnis. 

Zahlungsbedingungen: Bei Bankeinzug, Vorauszahlung und bei Zahlung 
innerhalb 10 Tagen nach Rechnungsdatum 2% Skonto, sonst spätestens 30 Tage 
nach Rechnungsdatum ohne Abzug. UST-Ident-Nr. DE811236132

Bankverbindung: Baden-Württembergische Bank, BIC: SOLADEST600, 
IBAN: DE28 6005 0101 0002 6238 87

Unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen (AGB) � nden Sie unter 
www.konradin.de. Wir senden sie Ihnen auf Anfrage auch gerne zu. 

Anzeigen: 

Formate Preis
4c

Formate: Breite x Höhe in mm
Anschnitt: zzgl. 3 mm Beschnitt

Satzspiegel  Anschnitt

1/1 Seite 5.950,– 188 x 270 210 x 297

1/2 Seite 4.000,– quer
hoch

4sp
2sp

188 x 133
92 x 270

210 x 150
103 x 297

1/3 Seite 2.990,– quer
hoch

4sp 188 x  88
60 x 270

210 x 105
71 x 297

1/4 Seite 2.250,– quer

hoch

4sp
2sp
1sp

188 x  65
92 x 133
44 x 270

210 x  82
103 x 150

55 x 297

Umschlagseiten 
U2, U3, U4

6.950,–

Rabatte: bei Abnahme innerhalb von 12 Monaten (Insertionsjahr)

Malstaff el Mengenstaff el

2 Anzeigen 4 Anzeigen 2 Seiten 4 Seiten

5% 15% 5% 15%
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Newsletter

Newsletter
Die Möbel VERKAUFEN 
Redaktion erstellt einen 
monatlichen Online-
Newsletter, der an über 
33.000 interessierte 
Empfänger der Branche 
versendet wird.

So erreichen Sie schnell und 
direkt Ihre Zielgruppe!

Werbeformen und Preise

Werbeform*/ 
Platzierung Newsletter Größe in Pixel (B x H) Preis pro 

Aussendung**

Text-/
Bildanzeige

Bild 200 x 150 und 
Text 300 Zeichen 
inkl. Leerzeichen

850,–

Leaderboard
über Header

728 x 90 740,–

Fullbanner 590 x 100 640,–

Exklusiv-Newsletter Empfänger Preis pro 
Versand

Empfänger md 11.000 4.500,– 

Empfänger bm 18.000 4.400,– 

Empfänger dds 16.500 2.900,– 

Empfänger bm + dds 28.300 5.300,– 

Empfänger bm + dds + md 38.500 6.600,– 

 

 

 

Datenanlieferung: 
7 Tage vor Versandtermin per E-Mail an: auftragsmanagement@konradin.de
Dateiformate: GIF, JPG (DOC zusätzlich bei Text-/Bildanzeige), Trackingcode ist 
möglich, Zählpixel werden nicht eingebaut (Dateigröße max. 60KB).
Bei animierten GIF-Dateien wird in der E-Mail möglicherweise der erste Frame 
angezeigt. 
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Online | Digital | Mobil (Preise gültig ab 01.10.2019, in €, zzgl. MwSt.) www.architektur.konradin.de/onlinedigitalmobil

Display Ads
www.mv-verkaufen.de

Pixel 
(Breite x Höhe)

Preis
pro Woche

Large Leaderboard 970 x 90 340,–

Leaderboard 728 x 90 260,– 

Skyscraper 120/160 x 600 (Wide) 260,– 

Medium Rectangle 300 x 250 260,– 

Video Ad 300 x 250 340,– 

Hockeystick 728 x 90 + 160 x 600 340,– 

Wallpaper (+ Hintergrundfarbe) 728 x 90 + 160 x 600 340,– 

Webseite inkl. aller Unterseiten / bei maximal 3 Anzeigen in Rotation
Rabatte nach Wochen: ab 6 = 5%, ab 12 = 10%, ab 18 = 15%, ab 24 = 20%

Sk
ys

cr
ap

er

Leaderboard

Das Serviceportal für Schreiner, Tischler und Inneneinrichter 
mv-verkaufen liefert einen thematischen Überblick an Handelsware für die Bereiche 
Küche, Wohnen und Schlafen. Aktuelle Interior-Trends sowie Outdoor-Möbel 
ergänzen das Portfolio. Praxisbezogene Beispiele unterstützen die Zielgruppe 
bei der produktspezi� schen Beratung.

Website
www.mv-verkaufen.de

Datenanlieferung: 
7 Tage vor Kampagnenstart per E-Mail an: auftragsmanagement@konradin.de. 
Dateiformate: GIF, JPG, HTML5 (responsive), Redirect. Dateigröße max. 80KB. HTML5 
(max. 2MB) und Redirect bitte HTTPS-konform anlegen. Dateiformat Video Ad: 
MPEG4 (Dateigröße max. 30MB). 
Für die Werbeform Wallpaper fordern Sie bitte unsere technischen Spezi� kationen 
per E-Mail an: auftragsmanagement@konradin.de. 

Leaderboard

Sk
ys

cr
ap

er
Medium
Rectangle



Gemeinschaftsprojekt von BM und dds 
in Zusammenarbeit mit md INTERIOR DESIGN 
ARCHITECTURE

Ein starkes 
Marken-Netzwerk 

www.bm-online.de www. dds-online.de www.md-mag.com

Die Konradin Mediengruppe 
gehört zu den größten Fachinformationsanbietern im 
deutschsprachigen Raum. Das Portfolio umfasst rund 
50 Fachmedien, Wissensmagazine, Online-Portale und 
Veranstaltungsreihen. Mehr unter: www.konradin.de

Services:
Marktforschung und Marktanalyse 
Corporate Publishing − 100% individuell: konradin.de
 Druckspezialisten: konradinheckel.de, konradin-printshop.de

 


